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	会員ID+コミュニティ
	ゲスト
	支部名・属性
	

	氏名（フリガナ）
	寺内英之（テラウチヒデユキ）
	居住地（市町村）
	東京都足立区西新井栄町（西新井大師の近くです）

	住んだことがある地域
	入社前：長野、福岡、長崎、東京、札幌、旭川、入社後：東京、千葉、香港、シンガポール、ロンドン、マドリッド

	好きな本、マンガ、映画、TV番組
	本「なぜ一流の男の腹は出ていないのか」、映画「ローマの休日」

	好きな音楽
	クラシック音楽　ブルックナー、ブラームス、ベートーベン、モーツァルト等

	趣味・興味関心ごと
	アマチュアオーケストラでクラリネットを吹いています。

	好きな食べ物
	なんでも好きですが、あんこは苦手です

	所属コミュニティ
	ビジネス、経営者組織

	
	3/31まで37年間　野村證券に勤務していました。うち約22年は海外駐在（マドリッドでは拠点長）

	
	ビジネス以外

	
	じぶんブランド革命プロジェクト、経営心理士

	会社名・屋号
	Mission Create Inc.
	役職
	代表

	業種
	コンサルティング

	業務詳細
	クライアントの才能を引き出すサポートをしています。そのためにクライアントの①本質、②ミッション、③将来ビジョンを一緒に探ること及び幼児教育で知られるようになって来た「非認知能力」を高めていくようコーチングをしています。

	理想の顧客
	あなたの商品・サービスを一番喜んでくれた方

	
	クライアント11名（9回2時間のセッション）、いずれもFacebookお友達からの縁よりです。

	協業先
	クライアントを紹介し合ったり、共同でセミナーを開催できる相手、お互い扱える商品など

	
	主に未上場企業のオーナー、役員にアクセスのある方々

	希望紹介先
	未上場企業のオーナー（売上10～100億）及び大手企業のマインドセットを学びたい経営者の方

	実績・強み
	マドリッド拠点では、組織つくり及び提案外交によって、駐在した6年間で300倍に売上を伸ばしました。

	自由欄
	国内、海外営業、ベンチャーキャピタルビジネス、上場企業外交に強みがあります。
無料セミナーを行わせて頂き、行っているサービス内容について説明させて頂きます。



